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在位于泰山区岱庙街道仰圣街一
间不大的工作室里，色彩斑斓的绳线
交织缠绕，一双巧手上下翻飞，编织
出蝴蝶扣、琵琶扣、吉祥扣、文艺手
链等多种作品。这里是赵氏喜泰绳编
技艺代表性传承人赵幻的工作室，也
是帮助就业困难群体学习技能、增加
收入的温暖驿站。

“赵氏喜泰绳编起源于我的曾祖
父，他当时以编织麻绳、牛马车笼套及
繁琐复杂的日常生活用品为生计。”赵
幻说，赵氏喜泰绳编以泰山麻为标志性
材料，融合棉线、蚕丝线等多种材
质，传承到现在，衍生出各种花式服装
盘扣、手链、挂件等兼具装饰性和实用
性的作品。

造型优美、色彩鲜明的绳结承载着
深厚的文化寓意——盘长结象征永相依
随，如意结寓意万事如意，吉祥结代表
大吉大利。“在泰安，过去办喜事常用红
绳编制头饰、挂件来装饰喜服、婚
房、花轿，家里老人便起名‘喜泰’，这
也是我们绳编名字的由来。”赵幻说。

在赵幻眼中，这门手艺背后蕴含着
不一样的社会价值。2016年，面对不
少前来学习编绳的爱好者，她萌生了一
个想法：为何不将绳编技艺免费教授给
那些需要帮助的人？

授人以鱼不如授人以渔。产生这一
想法后，赵幻开始在周末开设公益课
堂。起初，教学地点并不固定，乡镇聚
集人数多时地就上门教学，一两人则邀

请至工作室学习。“最开始只是单纯的
教学，后来有了订单，我就想着能不能
让学会绳编的人参与进来。”赵幻
说，公益课堂渐发展成了“教学+代加
工”的帮扶模式，她首先教授给就业困
难者如何编绳，再由他们代加工订
单，完工后支付相应的工费。

“在宁阳乡镇，一批宝妈通过培训
掌握了绳编技艺，旅游旺季时，每人
每 月 可 增 加 2000 元 至 3000 元 收
入，帮助他人让我的生活更充实、更
有意义。”赵幻说。

在复康路的另一处培训室内，赵
幻 准 备 了 每 期 可 供 10 人 使 用 的 桌
椅、线材及编绳所需工具。众多学员
中，一位 62 岁的学员让赵幻印象深

刻。“这位阿姨因为热爱编织来学
习 ， 她 拿 着 放 大 镜 ， 看 一 步 编 一
步，认真记下每一个步骤，回家后也
会继续练习，第二天就完成了一条文
昌结手绳。”赵幻说，那种心无旁骛的
学习精神打动了她。

如今，赵幻的工作室已有两名长
期学员掌握了基础绳编技艺。通过节
假日组织的绳编培训活动，赵幻不仅
发现了许多绳编爱好者，还开拓了绳
编产品的销售渠道。“看到学员们从
零基础到能独立完成作品，再到通过
手艺获得收入，那种成就感无法用言
语表达。”赵幻将这门技艺用于志愿
服务，让传统的技艺焕发出了新的
温度。
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姓名 赵幻

年龄 41岁

志愿时长 9年

志愿宣言 帮助他人让我的生活
更有意义。

赵幻展示作品。

以责任筑信任，恒久守护每一份托付
——记新华保险高级营销总监袁明芹

所获荣誉

2005年6月总公司明星
2010年晋升业务总监
2012年总公司全明星银质会员
2019年2季度晋升高级营销总监
2022年星级主管大满贯
2023年度星管典范
2024年山东分公司管理模范
新华保险第18届个险高峰会年度

杰出总监
新华保险第19届个险高峰会年度

杰出营销总监
入围2025年新华保险高峰会

通讯员 周波

袁明芹将团队命名为“腾飞之
翼”，寓意与成员共同成长。她推
行“学习型团队”理念，每周案
例分享提升实战，每月团建交流
心 得 ， 每 季 专 项 奖 励 激 励 新
人。她常告诫成员：责任与诚信

比金更珍贵。
目前团队“功勋会员”仅她一

人。她坦言团队尚在蓄力，需培
养更多精英。2025 年，她目标培
养 10 位“精英会员”，推动团队总
保额突破 5 亿元。“真正的成功是

让更多人成为翘楚。”她说。
22 年初心未改。晨光中她最

早 到 岗 ， 深 夜 里 仍 在 规 划 方
案。“成绩属于过去，未来仍需前
行。”袁明芹以专业为笔、诚信为
墨，持续书写保险人的璀璨篇章。

团队为翼 共赴山海

初心如磐 廿载芳华
2003年秋，袁明芹加入新华保

险肥城支公司。22年来，她从普通
营销员成长为高级营销总监，成为
客户信赖的“保险守护者”。

22年司龄，她服务过1386位客

户，承保 1009 份保单，总保额达
3.87亿元。她始终坚守岗位，清晨最
早到岗，即便家人需要照料也从未缺
席 。 2010 年 她 首 批 晋 升 业 务 总
监，2019年荣升高管，连续184个月

保持绩优，获评公司“功勋会员”。
“选择了就坚持到底。”这是她

的人生信条。她视保险为终身事
业，坚信唯有专业与真诚，才能不
负所托。

专业为刃 砺就锋芒
袁明芹深信“学所以益才，砺

所以致刃”。从业初期她曾以为销售
即是核心，直到面对客户的专业咨
询与理赔疑问，她下决心成为“最

专业的保险人”。她将这一理念注入
团 队 ， 倡 导 以 赛 促 学 、 以 讲 代
练，打造学习型团队。

专业成就卓越。2023 年，其团

队健康险、意外险、寿险保额分别
达 2.92 亿元、7597 万元、1620 万
元。她取得个人年累计13个月继续
率100%的成绩，远超行业标准。

诚信为本 情暖人间
诚信是袁明芹的立业之本。从

业22年，她从不夸大收益，始终以
客户真实需求为重。“保险是爱与责
任 的 延 续 ， 容 不 得 半 分 虚
假。”她说。

一位外地客户曾抵触保险。袁

明芹耐心倾听其家庭状况与健康隐
忧，为其量身定制方案，最终以真
诚打动对方。2020年该客户确诊肺
癌，她驱车前往慰问，协助办理理
赔，快速赔付 10.5 万元。客户感动
道：“这笔钱让我看到了保险人的良

心。”此后，客户全家四口均投保新
华保险。

此类故事不胜枚举。“保单是终
身服务，不是一锤子买卖。”凭借这
份担当，她连续 4 年获评“诚信服
务明星”。

（上述赔付金额和责任明细仅代表本案例，具体赔付需结合实际情况并以条款约定为准。）


